Min verksamhet.

Min grossist VENO.

Min framgang.







Mitt foretagande

Pa mig som foretagare stalls det manga krav. Den ena kunden onskar en sak och den
andra kunden ndgot helt annat. Trender svanger och modet andrar sig snabbt och mina
fragor hopar sig - vad ska jag gora?

Min verksamhet. Jag haller koll pa vad som hander i branschen.

Min grossist VENO.  Genom min VENO sdljare far jag kontinuerligt information om
nyheter, trender och nya produkter.

Min framgang. Ett konkurrenskraftigt sortiment betyder: att ha allt man behover
i butiken - inget overflodigt pa lager.






Bredden av min verksamhet

Att min grossist har hundratals olika band och dubbelt sa manga knappar att salja till mig
ar ingen sjalvklar vag till framgang. Sjalvklart behover jag en mangfald i mitt sortiment
men det jag framforallt behover ar en person som forstar min affarsverksamhet, som kan
ge mig konkreta och bra forslag pa hur jag ska exponera mina varor och hur jag skapar
saljfframjande atgarder. Min VENO sdljare ar inte nagon opersonligt séljare utan en person
som foljer min verksamhet och aven forstar omfattningen av den.

Min verksamhet. Jag erbjuder mangfald. Pa mitt lager finns alltid nagot speciellt
for varje kund.

Min grossist VENO.  Min sdljare fran VENO har hog serviceniva och ar en person
som jag kan lita pa.

Min framgang. Att alltid ha en bra kommunikation - s& bemoter jag mina
kunder och sa bemoter VENO mig.






NoOjda kunder kommer alltid tillbaka

Ratt urval ar inte samma sak som ett gigantiskt stort varulager. Ratt urval ar istallet
att hitta de produkterna som haller hog kvalitet och som gor att kunden far ett lyckat
resultat. Med VENO som leverantor ar jag alltid trygg med att jag i mina hyllor har
produkter som haller mattet i flera ar!

Min verksamhet. Mitt sortiment ska varken vara for stort eller for litet. VENO kan
genom sitt flexibla sortiment ge mig ett bra och balanserat urval.

Min grossist VENO.  Alla varumarken och fabrikanter som jag behover finns pa lager.

Min framgang. Som entreprendr kan jag omojligt kopa hem allt men genom
mitt flexibla sortiment blir mina kunders perspektiv att jag kan
erbjuda det mesta.






Nar den dagliga verksamheten satts pa prov

En kund kommer in och behdver en mycket speciell produkt som jag inte har pa lager.
Tidigare har jag upplevt detta som ett orosmoment och blivit irriterad dver det men med
VENO som leverantor behdver jag aldrig mer oroa mig utan kan i lugn och ro bestalla
hem vad kunden onskar. Att VENO sedan har flexibla leveransvolymer gor ju bara det
hela sa mycket battre.

Min verksamhet. Dagligen kommer det in kunder med skiftande behov och
problem som genast maste l0sas.

Min grossist VENO. ~ Min VENO saljare ar medveten och forstar mina kunders
behov och vet vad som kravs. Som ett team kan vi darmed
hitta [osningar.

Min framgang. Genom samtalen med mina kunder far jag fram deras 6nskningar
och behov och genom den hoga service som. VENO tillhandahaller
kan jag l0sa mina kunders problem.
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VENO - har allt jag behover for min framgang

Jag vet att jag ar utsatt for hard konkurrens, butiker pa natet, varuhus och andra
fackhandelsbutiker. Men jag vet ocksa att det finns en marknad for mig med lojala

och standigt aterkommande kunder. P& samma satt som mina kunder uppskattar och
hyllar mig for min butik hyllar jag och forlitar mig pa VENO da jag vet att VENO ger mig
individuell och trevlig service och att VENO endast levererar till fackhandeln.

Min verksamhet. Jag lagger ner all min kraft och erfarenhet i det jag gor och jag
vet att jag stdr inte ensam for vid min sida finns VENO som
gor mig konkurrenskraftig.

Min grossist VENO.  Kan en grossist ge mig kanslan av ett palitligt partnerskap?
Ja, VENO kan det.

Min framgang. Min trygghet i att vara foretagare och min personlighet har tagit
mig langt och jag ar saker pa att dessa karaktarsdrag kommer att
ta mig annu langre.



Har du registrerat dig?
Produktsokning, bestallning, leverans...
Handla dygnet runt...

for aterforséljare

Wwww.veno.com
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48455 Bad Bentheim
TYSKLAND
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